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Durante tres afios hemos estado elaborando el Boletin Agronegocios, el cual
recibié una continua y cada vez mayor participacion de colaboradores con sus
articulos. Asimismo, ha sido de utilidad para muchos lectores, varios de los
cuales también nos felicitaron. Atodos ellos gracias.

Es una realidad que el Peru tiene una gran oportunidad en los agronegocios y
la agroexportacion: Nuestra oferta y canasta agroexportadora va
ampliandose desde esparragos, hasta mangos, alcachofa, cebollas, pimiento
piquillo, paltas, paprika, aceitunas, cochinilla y otros. Asimismo, se ha tenido
un crecimiento de casi 30% durante el afio 2006 comparado al 2005; y en el
periodo 2000-2005 las agroexportaciones no tradicionales aumentaron en
aproximadamente el 100%,es decir se duplicaron.

Es posible demostrar que nuestras principales ventajas comparativas son la
biodiversidad y la mano de obra a menor costo, ademas, conocedora de las
labores agricolas. Entre los problemas estructurales y que persisten en la
agricultura estan la falta de: asistencia técnica, capacitacién en gestion
empresarial, disponibilidad de informacion. Por intermedio de esta
publicacion buscamos contribuir en resolver dichos problemas.

Trabajaremos también para que la Revista Agronegocios se constituya en una
fuente valiosa de informacion. Sera un aporte importante para que el Peru
desarrolle su liderazgo en agronegocios; tal como nuestra universidad ya lo
hace desde el afio 1999, cuando crea la Maestria en Agronegocios, y hoy, en
otras universidades se continda impulsando y enfocando este sector. Asi,
vendria la creacién de la carrera de ingenieria agroindustrial y agronegocios
en una universidad particular, y en los siguientes anos, 2006 y 2007, dos
universidades particulares estan aperturando nuevas carreras de
administracion y agronegocios. Cabe mencionar, tambien, que por parte del
Estado y a través del Ministerio de Agricultura se esta creando una oficina de
agronegocios. Esta ampliamente demostrado la importancia y la necesidad
de trabajar en los agronegocios.

La presente revista se publicara en los meses de mayo, agosto y diciembre de
cada ano y sera distribuida a instituciones, organizaciones y empresas
vinculadas con el sector agrario. También estara disponible en la pagina web
http://www.lamolina.edu.pe/revista-agronegocios/; pudiendo ser solicitada al
correo agronegocio@lamolina.edu.pe, para su envio a domicilio.

Por ultimo, nuestro agradecimiento a todos los colaboradores que hacen
posible la presente publicacion.
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